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FORNECEDOR
CONECTADO BRK

Vocé esta recebendo a 22 edigdo do Jornal Fornecedonr
Conectado, um canal de comunicagdo que tem como objetivo
estreitar o relacionamento da BRK com seus parceiros,
através do compartilhamento de informagdes de interesse.

A cada edigdo vocé podenra ficar por dentro das principais
novidades da BRK, além de fortalecer a conexdo
e o entendimento sobre o nosso negdécio. Vamos |1a?

Com a palavra,
nossos lideres!

Nesta edigdo, convidamos o Vice-Presidente de
Servigos Compartilhados da BRK, Alain Arcalji, para
compartilhar detalhes sobre o relacionamento da
BRK com nossos fornecedores, além de comentar
sobre o cenario de suprimentos e a visdo da
empresa para o futuro. Acompanhe:

gi§ Como vocé visualiza o cenario atual sobre o relacionamento da BRK com os fornecedores?

“Vivemos um cenario sensivel na cadeia de suprimentos. Os efeitos ainda sentidos da pandemia se
somaram a uma escalada da inflagdo, volatilidade no cdmbio e situagdes a nivel global que influenciam as
cadeias logisticas internacionais, contribuindo para alguma imprevisibilidade na disponibilidade de
determinados insumos. Além disso, o novo Marco do Saneamento esta fomentando a realizagdo de
grandes projetos, que estdo demandando desses mesmos insumos.

Um cenario como este afeta tanto quem compra quanto quem vende. Torna-se, entdo, ainda mais
importante estabelecer uma relagdo saudavel com os fornecedores, na busca ndo s6 de melhores pregos
ou condigBes, mas também de um planejamento a frente que dé visibilidade as duas panrtes, além de um
canal de didlogo aberto para lidar com os imprevistos.”

‘ Para a BRK, qual a imponrtancia de estreitar o relacionamento com os seus fornecedores?

“Como uma empresa operadora de concessdes de longo prazo, temos bastante previsibilidade em nossa
demanda de servigos e em nosso plano de investimentos. Essa € uma excelente caractenristica para
alavancar as relag8es com os nossos fornecedores.

Relag8es essas que avangaram muito desde 2017, quando nos reestruturamos organizacionalmente. E
temos avangado ainda mais no aspecto estratégico, enfrentando as dificuldades com parcerias
estruturadas que maximizam a criag&o de valor para ambos os lados."

~ Quais ag¢des futuras a BRK tem plenejado diante deste cenario?

“Ja é um lugar-comum, mas o fato é que toda crise traz oportunidades. Um cendrio mais desafiador traz
também o incentivo para buscar novas parcerias, solugdes e ideias. Especialmente na condigdo de
prestadores de um servigo essencial, temos que garantir um fluxo controlado e previsivel de insumos
estratégicos. E para isso que temos construido essas relagdes de fornecimento estruturadas e
planejadas.

Olhando para o futuro, a BRK é uma empresa que sabe muito bem o que quer: ser uma empresa cidads,
que reconhece o importante papel social de levar ao pais um servigo no qual ele € tdo carente e que traz
qualidade de vida e dignidade as pessoas, sempre dentro dos melhores padrdes de Compliance,
Governanga e Consciéncia Ambiental.

Neste cenario, visualizamos uma excelente oportunidade de buscar fornecedores com visdo semelhante a
nossa, estreitar as nossas relagées com cada um deles, e gerar valor para todos. O que vejo para o futuro
s8o parcerias cada vez mais sélidas, com horizontes cada vez mais longos com aqueles que tém a visdo em
linha com a nossa.”

‘ ‘ Entrevista com
o Fornecedonr

Também convidamos Paulo Bittar, CEO da Passarelli, hoje um dos
maiores fornecedores da BRK, para companrtilhar o cenario atual
do relacionamento com a empresa. Atualmente, a Passarelli atende
as duas maiores concessdes da empresa, Saneatins € Maceio,
fornecendo servigos de engenharia e construgéo para as obras de
saneamento, incluindo redes coletoras e de distribuigdo, estag8es
elevatoérias, plantas de tratamento, dentre outras obras

necessarias para a implantagédo e perfeito funcionamento dos
sistemas de dgua e esgoto.

gy Como é o relacionamento entre a Passarelli e a BRK?

“A Passarelli vem atuando como um importante parceiro de engenharia e construgdo na oferta de solugdes
inteligentes para a BRK, que tem importantes desafios no pais vinculados a universalizagéo do saneamento.
Isso € motivo de orgulho para nossa empresa. Essa parcenria, em nossa visdo, tem sido a mais produtiva e
construtiva possivel. O ambiente provocativo e de abertura de espago para apresentarmos solugdes
diferenciadas que agreguem valor ao negdcio, nos dé a oportunidade de colocar em pratica um dos nossos
principais propdsitos desde a nossa criagdo, ha 90 anos: realizar projetos importantes e diferenciados de
Engenharia que agreguem valor aos nossos clientes e a vida das pessoas.”

#§ Como vocé vé o futuro dessa parceria?

“Acreditamos que essa parcenria estratégica € o inicio de uma jornada de longo prazo, que visa a
complementariedade e a eficiéncia em busca de levar saneamento de qualidade para muitas outras
cidades deste pais. No que dependenr da Passarelli, seguiremos oferecendo nossos servigos para tornanr
realidade o planejamento da BRK, nos tornando verdadeiros parceiros estratégicos do negdcio.”

#8§ Qual é a visédo da Passarelli sobre o cenario atual de Suprimentos?

“Nos ultimos dois anos, temos vivido um momento ndo sé de escassez de materiais como também de aumento
de pregos de diversos insumos provocados por varios fatores. A queda na produgdo da indUstria impactada
pela pandemia, a desvalorizag&o do real que tornou mais caro ndo s6 a importagdo de matenriais, mas também
algumas matérias-primas para produgdo de outros materiais para a nossa industria, sdo so6 alguns deles.

Na Passarelli, formamos diversas parcerias estratégicas no setor. A experiéncia de profissionais qualificados
e com expertise nos segmentos que atuamos, aliada a integragdo do nosso time muiltidisciplinar de
Orgamento, Engenharia, Qualidade, Seguranga, Meio Ambiente e Procurement, € o que também tem
possibilitado a busca de solugdes e um planejamento mais adequado que visa reduzir estes impactos em
nossos contratos.”

A sua parceria é muito importante para
a BRK e para o avango dos servicos de
agua e esgoto no nosso pais!




